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VOORWOORD

Een sector
die vooroplog

met vergroen
en elektrifica

De afdeling Groentechniek is een belangrijke afdeling
binnen onze vereniging. Eentje om trots op te zijn met
leden die de toon zetten ten aanzien van vergroening
- letterlijk en figuurlijk - en ontwikkelingen zoals
elektrificatie. Het interessante aan dat laatste is

dat het veelal branche-eigen of sectorspecifieke
ontwikkelingen zijn zonder dat sprake is van politieke
druk. lets dat wel speelt in andere sectoren waarin
Fedecom de belangen van haar leden behartigt.

Wat dat betreft heeft de groentechnieksector
minder impulsen nodig in de vorm van stimuli of
subsidiemaatregelingen.

De afdeling en daarmee ook de sector, kan profiteren
van de middelen en tools die we als Fedecom
ontwikkelen om al onze leden vooruit te helpen.
Praktische tools die het leven van ondernemers in
de groentechniek makkelijker maken. Zoals onze
nieuwe digitale tool FedecomFort. Een tool waarmee
je als ondernemer al je VGM-zaken (Veiligheid,
Gezondheid en Milieu) op één plek beheert. Van
risico-inventarisatie (RIE) tot diploma’s, keuringen en
afvalstromenbeheer: alles is overzichtelijk vastgelegd
en direct aantoonbaar bij een inspectie. Hiermee laat
je aan klanten en opdrachtgevers in één oogopslag
zien dat jouw bedrijf professioneel, betrouwbaar en
goed georganiseerd is.

Andere voorbeelden van praktische middelen en
bruikbare tools betreffen onder meer het omgaan met
en de opslag van batterijen, opleiding en ontwikkeling

van medewerkers en specifiek lesmateriaal voor
groentechniek alsook voor het geven van gastlessen
op scholen. Wat opleiding en scholing betreft is
Fedecom tevens partner van Groenpact om jongeren
zo vroeg mogelijk met innovatieve technieken in
aanraking te brengen. En om bestaande medewerkers
te blijven binden met interessante uitdagingen.

Wat de laatste jaren opvalt, is dat de grenzen tussen
de branches, tussen de sectoren, aan het verschuiven
zijn en minder vast staan. Er ontstaan meer
crossovers met andere sectoren zoals agrotechniek
en grond-, weg- en waterbouw. In hoeverre dit onze
leden beinvloedt, ga je onder meer zien op onze eigen
vakbeurzen GroenTechniek Holland en AgroTechniek
Holland in september dit jaar. Beide vakbeurzen zullen
meer dan ooit verweven zijn en veel meer een geheel
vormen.

Om toch nog even terug te komen op de
ontwikkelingen, kansen en uitdagingen waar bedrijven
in de groentechniek mee te maken hebben. Ik denk
dat de collega brancheorganisaties die in dit dossier
aan het woord komen dat heel mooi duiden en
schetsen. Onderbouwd door de data en statistieken
die we in dit dossier voor u uiteen zetten.

Veel leesplezier!

Caroline Bekkering
Directeur Fedecom

\/oorwoord




Hoveniersbed ir

en tuincentra
in beeld :

In Nederland zijn er momenteel circa 15.530
hoveniersbedrijven actief.

77% van deze bedrijven is een eenmanszaak,

wat neerkomt op zo'n 11.925 zelfstandige
hoveniers. De overige bedrijven hebben personeel
in dienst, variérend van kleine teams tot grotere
groenvoorzieningsbedrijven.

Statistieken accutuingereedschap

De hoveniersbranche heeft de afgelopen jaren een 2023 M 2024

aanzienlijke groei doorgemaakt. Tussen 2007 en
het eerste kwartaal van 2024 is het aantal mkb-
hoveniersbedrijven met 162,9% gestegen. In de
afgelopen tien jaar kwam dat neer op een groei van
81,4%.

De meeste hoveniersbedrijven zijn gevestigd in g 19.938
de provincies Zuid-Holland, Gelderland en Noord- \ N ' - 050
3900

Brabant. Deze drie provincies herbergen samen meer |

dan de helft (58%) van alle hoveniersbedrijven in
Nederland.

Sinds 2023 houdt Fedecom voor alle toonaangevende fabrikanten de statistieken van het aantal
verkochte accutuingereedschappen bij.

32,671

Daarnaast telt Nederland circa 622 tuincentra.
Deze zijn voornamelijk gevestigd in Zuid-Holland
(17%), Gelderland (16%) en Noord-Holland (14%).

Bron: CBS {

& Bron: Fedecom

De grafiek laat zien dat de verkoop van accutuingereedschap vrijwel alle productcategorieén is
toegenomen in 2024. Dit laat een stabiel stijgende markttrend zien. Dat enkele categorieén een

stagnatie of lichte daling kennen, kan duiden op verzadiging of verschuiving binnen het assortiment.

Populariteit accutuingereedschap in cijfers

Hoveniersbedrijven en tuincentra in beeld®




INTERVIEW

en innovaties uit andere sectoren’

In juni dit jaar bestaat Koninklijke Vereniging van Hoveniers en Groenvoorzieners (VHG) 106 jaar.

De destijds eerste landelijke vereniging van groenbedrijven splitste zich ooit op in twee verenigingen,
een voor tuin- en landschapsvoorziening en een voor hoveniers en groenvoorzieners. In 1994 gingen
deze beide verenigingen weer samen als Vereniging van Hoveniers en Groenvoorzieners en vandaag
de dag vertegenwoordigt de vereniging 1.100 lidbedrijven.

John Koomen, voorzitter van Koninklijke VHG over
de kansen, uitdagingen en behoeften die zijn leden

hebben, en welke raakvlakken er zijn met Fedecom.

Koninklijke VHG zet zich in voor de belangen van
ondernemers in het groen waaronder hoveniers,
groenvoorzieners, interieurbeplanters, dak- en
gevelbegroening en boomspecialisten. Kleine

en grote bedrijven en bedrijven met en zonder
personeel. Vormt die verscheidenheid geen grote
uitdaging?

Breedte sector is kans én uitdaging
Onze vereniging is ontzettend breed en dat is

inderdaad een uitdaging. Binnen ons eigen bedrijf
John Koomen Tuinen hebben we bijvoorbeeld al zes

of zeven verschillende typen hoveniers aan het werk.

Voor particuliere en zakelijke tuinaanleg, voor het
onderhoud van beide en ga zo maar door. Daarnaast

Interview John Koomen (Koninklijke VHG)

hebben we boomspecialisten, specialisten voor
dak- en geveltuinen en voor natuurzwembaden. Dit
geeft soms tegenstrijdige belangen en het heeft ook
zijn weerslag op het type materieel en machines.

Zo vraagt de groei van dak- en geveltuinen en de
toename van compact stedelijk groen om specifiek
materieel. Traditionele machines zijn vaak te groot
voor de soms moeilijk bereikbare locaties. Er is
duidelijk behoefte aan specifiek nieuw ontworpen
compact, krachtig en robuust materieel dat de fysieke
belasting in krappe werkruimtes helpt beperken.

Welke materieelbehoeftes zijn er nog
meer?

Het zal geen verrassing zijn dat Koninklijke VHG
een groot voorstander is van elektrische machines
en materieel. Minder geluid, minder trillingen

en uitstootvrij werken zijn voordelig voor onze

groenvoorzieners en hoveniers en voor de omgeving.
Denk heel concreet aan blad blazen met bladblazers
op accu, maar in algemene zin heeft elektrificatie

tot een forse vernieuwing van materieel geleid. De
accu’s van elektrisch (hand)gereedschap worden
echter wel steeds zwaarder, hetgeen een nadeel is
wat betreft fysieke belasting. Dit speelt met name
bij kettingzagen en motorzeisen en bij werken

op hoogte. Bij groter materieel merken we dat

de kracht van elektrische machines achterblijft

en nog niet vergelijkbaar is met machines die op
fossiele brandstoffen draaien. Een ander puntis

dat zwaardere elektrische machines wegzakken

op zachtere ondergronden. Dat vraagt om verdere
innovatie, maar wel graag zonder de robuustheid
van machines in te perken met lichtere constructies
die in de dagelijkse praktijk sneller beschadigen of
verbuigen. En een laatste punt dat ik mee wil geven
ten aanzien van machines en accu-aangedreven
materieel in het bijzonder: zorg als branche voor
standaardisatie van accu’'s en smeermiddelen. Tot op
heden bepaalt het type accu in veel gevallen of je hele

materieelpark bij wijze van spreken oranje of blauw is.

En robotisering, hoe staat het
daarmee?

Als je daarbij doelt op maairobots, die functioneren
uitstekend op gazons, op golfbanen en op
sportvelden. Allemaal vlakke en ongecompliceerde

“Bij groter materieel

merken we dat de kracht
van elektrische machines
achterblijft en nog niet
vergelijkbaar is met

machines die op fossiele

brandstoffen draaien”

terreinen. Wat betreft de (andere) terreinen waarop
onze lidbedrijven zich begeven, zien wij veel

kansen voor maairobots die complexe variabele
omstandigheden aankunnen. Ruw en wisselend
terrein, taluds en ook minder draagkrachtige
ondergronden. Een hele mooie ontwikkeling is de
toevoeging van sensoren op maairobots die metingen
doen aan de beplanting, de insectenstand en die
ziekten en plagen in kaart brengen. Dit is positief
voor de biodiversiteit en het biedt heel veel kansen
voor de techniek. Daarbij kun je overigens ook denken
aan drones voor inspectie van moeilijk bereikbare
locaties en/of het schouwen van grote hoeveelheden
bomen. Tegelijkertijd zijn er uitdadingen op juridisch
en personeelsvlak. Juridisch omdat autonome
maairobots in openbare ruimtes niet zijn toegestaan
en wat personeel betreft, omdat een typische
hovenier nu niet per se iemand is die graag veel op
zijn of haar mobiele telefoon actief is. Er is kennis en
kunde nodig voor de bediening van maairobots die
nog niet altijd even intuitief is. Daar zouden we baat
hebben bij meer uitleg en extra cursussen. Je ziet ook
dat er op dit gebied nieuwe bedrijfjes ontstaan die
zich specifiek richten op maairobots, automatisering
van beregening en op drone-inspecties van bomen.
Zelf geloof ik sterk in de toegevoegde waarde en
opmars van humanoide robots. Zij nemen letterlijk
het zware werk uit handen en ik denk dat de
ontwikkelingen hierin straks heel snel gaan.” »

Interview John Koomen (Koninklijke VHG) 7




Crossovers met andere sectoren

We zijn op internationaal vlak een gidsland als het
gaat om golfbanen en bomen monitoren, maar an
sich is de groensector een kleine sector die baat
heeft bij samenwerking en crossovers met andere
sectoren. Dat biedt kansen voor ontwikkelingen en
innovaties uit andere sectoren. Zoals voor kleine
modulaire werktuigdragers en compacte autonome
voertuigen voor maaien, onkruidbeheer en transport,
sensoren. En kansen voor sensoren voor waterbeheer
en plantgezondheid en slimme irrigatietechniek voor
daktuinen en gevelgroen. Maar ook voor kunstmatige
intelligentie (Al) bij inspecties, plantgezondheid en
duurzaam onkruidbeheer. Daarbij blijft het van belang
dat we goed blijven luisteren naar wat de vakman bij
groenbedrijven vraagt aan materieel, machines en
andere oplossingen.”

Welke boodschap heeft Koninklijke
VVHG voor beleidsmakers?

VVooropgesteld denk ik dat ons werk blijft ongeacht
wat de politiek wil. Groen is uitgegroeid tot veel meer
dan esthetiek, maar de politiek luistert nog te weinig
naar ons. Zo is de ruimte die we krijgen voor groen
binnen de bebouwde ruimte een aandachtspunt. Die
is vaak te beperkt en we merken dat gemeentes groen
veelal als kostenpost zien. Ik zeg dan ook altijd: zet
het groen op de balans zodat je erop af kunt schrijven
en bekijk en prijs ook (letterlijk) de baten voor
verschillende partijen. Zo leveren wadi's bijvoorbeeld
baten op voor gemeentes en waterschappen.

~“Zet als gemeen

het grclen op de
balans @odat je erope
arkuntsehrijven en
bekijk enprijs ook
(letterlijk) de baten

voor verschillende

partijen.”

Op het vlak van wet- en regelgeving schiet de druk

op vastlegging door. Daar zijn we als bedrijven steeds
meer tijd aan kwijt. Anderzijds willen we als sector
graag meer (juridische) ruimte om te experimenteren.
We zien dat het kennisniveau bij overheden beperkt is,
dat bestekken verouderde vraagstellingen bevatten
en dat contracten gecompliceerd zijn. Terwijl we als
sector meer kunnen betekenen als we niet alleen
letterlijk maar ook figuurlijk meer ruimte krijgen om
te experimenteren. Denk aan autonome robots maar
ook aan iets eenvoudigs zoals maaimachines met een
mulching maaidek. Zo zien we ook dat het huidige
T-rijbewijs niet altijd meer aansluit bij de praktijk van
werken met elektrische en (semi-) autonome voer- en
werktuigen.

Hoe kunnen Fedecom en Koninklijke
VHG elkaar verder versterken?

Buiten datgene wat ik hierboven aangaf, is er toch
vooral behoefte aan informatie en kennis. \ooral ten
aanzien van veilig en juist gebruik van machines en
materieel. Als medewerker van een \VHG-lidbedrijf
raak je arbotechnisch elk aspect aan en we merken
dat dit juist ook jongeren raakt die tegenwoordig
minder vaak gewend zijn aan fysiek belastend werk.
Maar denk ook aan het meedenken in lesprogramma’s
op scholen om ervoor te zorgen dat het onderwijs niet
achterblijft bij de praktijk. Dat is en blijft een uitdaging.
Dat geldt overigens net zo goed voor de medewerkers
van onze leden die steeds meer kennis in huis moeten
hebben van software en bediening van robots, van
accubeheer en van digitale diagnose.

Borstelen of heet water?

Voor onkruidbeheer passen gemeenten

vaak een combinatie van methoden toe, zo
blijkt uit diverse bronnen. Denk daarbij aan
branden, borstelen en andere technieken. De
gekozen methode is afhankelijk van factoren
zoals effectiviteit, kosten en milieubelasting.
Er zijn geen landelijke cijfers beschikbaar over
de verdeling van onkruidbeheermethoden.

Kostenoverwegingen

De kosten per vierkante meter varieren per methode.
Niet-chemische methoden zijn over het algemeen
duurder dan chemische, maar worden vaker
toegepast vanwege milieuregels en -overwegingen.

Milieubelasting

Een levenscyclusanalyse heeft aangetoond dat
chemische bestrijdingsmiddelen, mits zorgvuldig
gebruikt, een lagere milieubelasting kunnen hebben
dan sommige niet-chemische methoden. Het gebruik
van chemische middelen wordt echter beperkt
vanwege regelgeving en publieke opinie.

Wanneer kiest men welke methode?

= Borstelen en bosmaaien

Veel toegepast vanwege de lagere kosten. Het nadeel
is dat deze methode voornamelijk het bovengrondse
deel van het onkruid verwijdert, waardoor wortels
kunnen blijven zitten en hergroei mogelijk is.

= Branden en hete lucht

Worden ingezet voor een nettere uitstraling en hogere
beeldkwaliteit. Daarentegen zijn deze methoden
energie-intensiever en kunnen ze risico’s zoals
brandgevaar met zich meebrengen.

« Heet water

Het gebruik hiervan wordt steeds populairder
vanwege de effectiviteit in het doden van zowel

de bovengrondse delen als de wortels van het
onkruid. Heet water lijkt een van de meest effectieve
methoden.

Conclusie

Hoewel exacte cijfers ontbreken, blijkt dat
gemeenten een mix van methoden gebruiken voor
onkruidbeheer, waarbij de keuze afhankelijk is van
lokale omstandigheden, gewenste beeldkwaliteit,
kosten en milieueisen.

Onkruidbeheer: borstelen of heet water?

)
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Groengerelateerde uitgaven

gemeentebegrotingen
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4 Gemeentelijke taakvelden

e (penbaar groen en (open lucht) recreatie
e Sportaccomodaties

Milieubeheer en begraafplaatsen

De beschikbaarheid van openbaar groen in
Nederlandse steden staat onder druk. VVeel steden
en buurten voldoen niet aan de groenrichtlijnen
van de Wereldgezondheidsorganisatie. Dit

kan negatieve gevolgen hebben voor de
gezondheid van bewoners, biodiversiteit en de
klimaatbestendigheid van steden.

De Wereldgezondheidsorganisatie adviseert

75 m2 groen per woonadres en ten minste

één hectare aaneengesloten groen per buurt.
Volgens onderzoek van Natuur & Milieu en
ingenieursadviesbureau Sweco voldoet slechts
43% van de buurten in ons land hieraan. In de 32
grootste gemeenten is zelfs 54% van de buurten
‘versteend’ Dat wil zeggen dat ze niet aan de
groennormen voldoen.

In de vier grootste steden — Amsterdam,
Rotterdam, Den Haag en Utrecht — is de situatie
nog schrijnender: 70% van de buurten is hier
versteend. In sommige steden, zoals Haarlem,
zijn er buurten waar slechts 0 tot 2 m* groen per
woning beschikbaar is.

Openbaar groen in de steden

Tussen 2019 en 2024 is het aantal vierkante
meters openbaar groen per woonadres
gemiddeld met 24% afgenomen. De voornaamste
oorzaak hiervan is dat het aantal woningen
toeneemt, zonder dat het groen evenredig
meegroeit.

Hoe groen is mijn buurt?

Er zijn aanzienlijke verschillen tussen gemeenten.
Zo scoren Emmen, Almere, Zoetermeer en
Haarlemmermeer relatief goed. Hier voldoen
bijna alle buurten aan de groennormen.
Daarentegen hebben steden als Haarlem,
Amsterdam, Den Haag en Tilburg veel buurten die
niet aan de normen voldoen.

De Basiskaart Groen en Grijs in de Klimaatatlas
geeft een gedetailleerd overzicht van de
hoeveelheid groen in specifieke buurten

en steden. Deze kaart toont per buurt het
percentage groen en grijs, en kan helpen bij het
identificeren van gebieden waar vergroening
nodig is.

De grafiek toont de ontwikkeling van
groengerelateerde uitgaven van gemeenten in
de periode 2017-2025%, uitgesplitst naar drie
gemeentelijke taakvelden:

= Milieubeheer en begraafplaatsen
= Openbaar groen en (openlucht) recreatie
= Sportaccommodaties

De verticale as geeft de som van uitgaven in
miljoenen euro’s weer; de horizontale as de jaren.

Belangrijkste observaties

1. Duidelijke stijgende trend:
gemeenten reserveren (structureel) meer geld voor
groengerelateerde uitgaven.

2. Sterkste groei bij sportaccommodaties.
Dit hangt mogelijk samen met investeringen in
de renovatie, verduurzaming of nieuwbouw van
sportcomplexen en de groeiende aandacht voor
gezondheid, bewegen en sociale verbinding.

Bron: CBS

3. Geleidelijke groei openbaar groen en recreatie.
Dit past bij het beleid rondom klimaatadaptatie,
biodiversiteit en leefbaarheid.

4. Relatief stabiel maar stijgend milieubeheer.
Dit wijst op een continu, maar minder
investeringsintensief karakter van dit taakveld.

N\

~

Interpretatie in breder
perspectief

De grafiek benadrukt dat groengerelateerde
uitgaven steeds belangrijker worden binnen
gemeentelijk beleid, ook vanuit sociaal en
economisch perspectief. Dit biedt kansen
voor sectoren rondom duurzame inrichting,
groenbeheer en technologie.

J

*2025 is gemarkeerd als prognose

Groengerelateerde uitgaven gemeentebegrotingen

11



12

INTERVIEW

‘Zonder professionele machlnes
is duurzaam groenbeheer-:-...,

niet uitvoerbaar’

Fedecom voorzitter Jack Thibaudier is groot
pleitbezorger van de kracht van het collectief.

Hij vindt dat een sterke en ambitieuze
branchevereniging nodig is @n meerwaarde creéert.

Fedecom vertegenwoordigt fabrikanten, importeurs
en dealers in de groentechniek én in andere

sectoren en dat maakt ons sterk. Als sector en als
vereniging, omdat binnen elke branche en (deel)
sector overeenkomstige aspecten en zaken spelen die
ondernemers verbindt en voor uitdagingen stelt. Denk
aan het werven en behouden van medewerkers, het
zeker stellen van voldoende cashflow en werkkapitaal,
rendabele werkplaatstarieven en bedrijfsopvolging.
Wij kunnen de kracht van het collectief bij uitstek
benutten om meerwaarde voor onze leden te creéren.
Daarnaast sporen we gebruikers en klantengroepen
aan op zoek te gaan naar een Fedecom lid voor
kennis, professioneel advies en voor trainingen en
keuringen. De groentechniek sector is een sterke
sector met een branchevereniging die erachter staat.

Andere dynamiek

Binnen onze afdeling groentechniek speelt
gedeeltelijk een andere dynamiek dan bij de andere

Interview Jack Thibaudier (Fedecom)

JI

Fedecom afdelingen. Ten opzichte van bijvoorbeeld
landbouw, lijken er politiek minder gevoelige
dossiers te spelen terwijl overheden juist wel leidend
en veeleisend zijn als het gaat om biodiversiteit

en duurzaamheid. En dat (waar)borgen in hun
aanbestedingen. Daarnaast is de diversiteit van

de klanten en opdrachtgevers groot, en dat geeft
even zo diverse klantbehoeftes en technologische

Inzicht in openbare TenderNed
aanbestedingen

In 2023 zijn er 11.900 aanbestedingen gestart via TenderNed, het centrale platform voor overheids-
aanbestedingen in Nederland. Hiervan werd 66% uitgevoerd via een openbare procedure. Via de openbare
datasets die TenderNed beschikbaar stelt, krijg je inzicht in het aantal en de aard van aanbestedingen voor
groenonderhoud. Deze zijn te vinden via de pagina “Datasets aanbesteden voor analyses” op de website
van TenderNed.

De openbare datasets bevatten gedetailleerde informatie over aanbestedingen, inclusief CPV-codes. Hoewel
TenderNed geen specifieke cijfers publiceert over het aantal aanbestedingen voor openbaar groenonderhoud,
vallen deze opdrachten doorgaans onder de CPV-code 77310000-6: “Beplanten en onderhouden van
groengebieden”. Door te filteren op de relevante CPV-code kun je een overzicht krijgen van de aanbestedingen
die betrekking hebben op openbaar groenonderhoud.

Daarnaast biedt TenderApp een gespecialiseerd overzicht van actuele en historische aanbestedingen in de
groensector, inclusief slimme zoekfilters en sectorinzichten. Hiermee kun je snel relevante aanbestedingen

vinden en analyseren.

ontwikkelingen. Een particulier stelt immers

heel andere eisen en wensen aan machines en
materieel dan een hovenier. Dat geldt evenzo
goed voor ondernemers in de bosbouw, golfsport
en andere sport- en speelvelden. Als dealer en
mechanisatiebedrijf moet je hierin mee kunnen
bewegen en die verschillende verwachtingen
kunnen managen. Klanten stellen (terecht) hoge
eisen aan techniek en dat is een ontzettend mooie
uitdaging. Temeer omdat techniek en innovatie

in mijn ogen onmisbare schakels zijn in verdere
verduurzaming en vergroening.

Goed gereedschap verwacht en
geéist

Voldoen aan verwachtingen betekent vooruit
kijken, ophalen wat er speelt in een (deel)

sector en vooral goed luisteren naar de wensen
van gebruikers. Zodat de apparatuur die wij
ontwikkelen voldoet aan hun verwachtingen.

Zo is een bladblazer op accu een (beter)

genot in stedelijke omgevingen en draagt een
autonome fairway maaier bij aan de veiligheid
van greenkeepers. Zo zorg ik zelf dat de persoon
die ons ondersteunt bij het onderhoud van onze

tuin, het type gereedschap van zijn voorkeur ter
beschikking heeft.

Als gebruikerswensen inhouden dat er voor
handgereedschap op accu’s behoefte is aan
standaardisatie, dan kunnen we ons daar als
brancheorganisatie hard voor gaan maken.
Hetzelfde geldt voor extra uitleg en training

bij de ingebruikname van nieuwe machines en
materieel. Hierbij spelen Fedecom leden een
onmisbare rol, want zij hebben de kennis en
ervaring én de mogelijkheid om klantwensen te
vertalen in toekomstige producten. Het ophalen
van wat er speelt in de sector is en blijft cruciaal.

Wat dat betreft wil ik toch ook onze eigen
vakbeurs GroenTechniek Holland in september
dit jaar nog even aanhalen. Dat is bij uitstek een
platform en gelegenheid waar je de dynamiek en
de professionaliteit van de groentechniek zelf kunt
ervaren. Je kunt er elke dag kennis en inspiratie
opdoen voor je bedrijfsvoering en je toekomstige
machinepark. Want zonder professionele
machines is duurzaam groenbeheer simpelweg
niet uitvoerbaar. En wie weet loop je er wel een
nieuwe stagiaire of nieuwe collega tegen het lijf.

Inzicht in openbare aanbestedingen
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Zero Emission Zones &f
in Nederland

Zero Emission Zones zijn stedelijke gebieden waarin vanaf een i ‘ |
bepaalde datum alleen nog emissievrije voertuigen en machines
zijn toegestaan. In Nederland zijn dit met name binnensteden .
waar gemeenten strengere milieuregels hanteren om de 4 5
luchtkwaliteit te verbeteren en klimaatdoelen te halen. . 5 7
: : , 10
Volgens het Klimaatakkoord moeten vanaf 1 januari 2025 Y

minimaal 30 tot 40 grote gemeenten een Zero Emission 13
Zones invoeren voor stadslogistiek. Deze zones 14
breiden zich ook uit naar andere sectoren zoals bouw 15

en groenbeheer, waar mobiele werktuigen worden
gebruikt. % E I
m

11

16

@ Vanaf 2025 Voor- en nadelen voor de sector

Vanaf 2026
Vanaf 2027 Elektrificatie biedt bedrijven toegang tot nieuwe opdrachten, vooral bij gemeenten met Zero Emission
Vanaf 2028 Zones. Bijkomende voordelen zijn de lagere operationele kosten in bijvoorbeeld brandstof en onderhoud,
@ Onderzoeksfase en de geluidsreductie tijdens het werk in woonwijken en gevoelige omgevingen zoals scholen en
Impact op de groensector e
p p g Maar elektrificatie brengt ook uitdagingen met zich mee. De aanschafkosten voor elektrische machines
kunnen hoog zijn, en de werktijd en actieradius beperkt. Ook moet de laadinfrastructuur voor deze
1. Strengere eisen aan machines en voertuigen 2. Stimulans voor elektrificatie van machines machines beschikbaar zijn op de werklocatie, of mobiel georganiseerd worden.
= Gemeenten verlangen dat (groen)aannemers = De vraag naar elektrisch aangedreven machines
emissievrije machines inzetten (denk aan groeit sterk. Er zijn inmiddels elektrische
elektrische maaiers, bladblazers, borstelmachines alternatieven op de markt voor: . nm . .
en kettingzagen). Zit-, schrob- en zuigmachines Su bs | d 1éS en Stl mu I |
= Projecten in het openbaar groen of op Compact tractoren
gemeentelijke gronden kunnen eisen bevatten Accugereedschap De overheid ondersteunt de transitie naar een Vooruitblik
voor zero-emissie werkwijzen in aanbestedingen. Werktuigdragers emissievrije groensector via diverse regelingen, zoals:
= De overgang raakt ook bestelwagens, Minishovels De verwachting is dat Zero Emission Zones-regels
transportbusjes en werktuigdragers die in = SEBA (Subsidieregeling Emissieloze Bedrijfsauto’s) in de komende jaren strenger en breder zullen
groenvoorziening worden gebruikt. = MIA/VAMIL voor milieu-investeringsaftrek van worden toegepast, ook in kleinere steden en op
emissievrije machines bedrijventerreinen. Dit zal terug te zien zijn in
= DKTI-subsidies (voor innovatie in duurzame aanbestedingen, waarbij zero-emissie als selectie- of
mobiliteit) gunningscriterium geldt. Door deze ontwikkelingen zal
= Lokale stimuleringsregelingen of gunstige de vraag naar emissievrije alternatieven toenemen, en
voorwaarden bij gemeentelijke aanbestedingen zullen fabrikanten deze ook meer gaan ontwikkelen.

14 Zero Emission Zones in Nederland Zero Emission Zones in Nederland 15
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Ontwikkeling groene lasten 2019-2025

Gemeentelijke lasten openbaar groen en openlucht recreatie per provincie

Groenbeheer per provincie

Gemeentelijke lasten 2025 per provincie
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De gemeentelijke lasten voor openbaar groen en openluchtrecreatie zijn in de periode 2019-2025 toegenomen.
In deze grafiek zijn de kosten voor iedere provincie in miljoenen weergegeven.

Wat laat de grafiek zien?

1. Structurele groei in vrijwel alle provincies.
Dit wijst op een breed gedragen, structurele
intensivering van gemeentelijke inzet op dit
beleidsterrein.

2. Zuid-Holland en Noord-Holland dominant in
absolute omvang.

Dat deze twee provincies het meeste uitgeven, hangt
samen met de hoge bevolkingsdichtheid en sterke
verstedelijking. Daardoor is er grotere druk op de
openbare ruimte en recreatievoorzieningen.

3. Middenmoot groeit gestaag.

Ook provincies als Noord-Brabant, Gelderland en
Utrecht laten een duidelijke, maar meer geleidelijke
groei zien. Dit past bij de combinatie van stedelijke
en landelijke gemeenten in deze provincies. Ook
wordt de toenemende aandacht voor vergroening,
klimaatadaptatie en recreatieve kwaliteit zichtbaar.

Ontwikkeling en verdeling groene lasten

4. Kleinere provincies volgen de trend.
De kleinste provincies qua inwoners — Zeeland,
Flevoland, Drenthe en Groningen — kennen wel
lagere absolute lasten.

5. Versnelling richting 2024-2025.

In veel provincies lijkt de groei sterker te worden in
de laatste jaren. Mogelijke verklaringen zijn extra
investeringen in klimaatadaptatie, inhaalonderhoud
na eerdere bezuinigingen en het koppelen van groen
aan gezondheid en leefbaarheid.

Geen bijzaak meer

De grafiek laat zien dat openbaar groen en
openluchtrecreatie geen ‘bijzaak’ meer zijn, maar een
structureel groeiend gemeentelijk uitgavencluster.
Het beleid hierop wordt steeds meer als essentieel
gezien voor klimaatbestendigheid, een gezonde
leefomgeving en de ruimtelijke kwaliteit.

De verschillen tussen provincies worden vooral
verklaard door de schaal en verstedelijking.

Bron: CBS

De grafiek vergelijkt de groen- en leefomgeving gerelateerde gemeentelijke lasten in 2025 per provincie,

uitgedrukt in miljoenen.

De lasten zijn uitgesplitst naar drie taakvelden:
= Sportaccommodaties

= Openbaar groen en (openlucht) recreatie

= Milieubeheer en begraafplaatsen

Belangrijkste observaties

1. Zuid-Holland en Noord-Holland koplopers.

Dit hangt samen met het grote aantal inwoners en
hoge verstedelijkingsgraad in deze provincies.

2. Noord-Brabant en Gelderland volgen op
afstand.

De relatief hoge lasten van deze provincies passen
bij hun omvangrijke gemeentelijke infrastructuur
en combinatie van stedelijk en landelijk gebied.
Ook kennen zij een brede spreiding van sport- en
groenvoorzieningen.

3. Kleinere provincies hebben lagere absolute
lasten.

De drie provincies met de minste inwoners — Zeeland,
Flevoland en Drenthe — hebben ook de laagste lasten.

4. Openbaar groen en recreatie vormen de
grootste kostenpost. Gemeenten hechten dus
veel waarde aan leefbaarheid, klimaatadaptatie en
recreatieve ruimte.

5. Sportaccommodaties tweede kostenpost.
Sportvoorzieningen zijn kapitaal- en
onderhoudsintensief en krijgen structureel veel
aandacht van gemeenten.

6. Milieubeheer relatief beperkt aandeel.
Dit taakveld heeft een meer continue en regulier

karakter.

7. Demografie en schaalgrootte spelen de
grootste rol in verschillen tussen provincies.

Ontwikkeling en verdeling groene lasten

17



18

INTERVIEW

‘Machines die kleiner 4

en beweeglijker zijn
vormen een groeimarkt’

e

s
|

W

De Algemene Vereniging Inlands Hout (AVIH) houdt zich bezig met belangenbehartiging van bedrijven
die actief zijn in en rond de Nederlandse bossen. Van adviseurs, transporteurs en zagerijen tot
oogstbedrijven. Voorzitter Maarten Willemen gaat in op wat zijn leden motiveert en bezighoudt.

De AVIH noemt zichzelf dé brancheorganisatie
voor ondernemers in en rond het bos en telt een
kern van zo'n 40 leden. Maarten Willemen vervult
de voorzittersrol sinds 2018 en dit jaar bestaat de
AVIH 75 jaar. De vereniging ziet houtoogst als een
natuurlijk onderdeel van duurzaam bosbeheer. lets
dat in toenemende mate een uitdaging blijkt.

Hoe zit dat?

Slechts 10 procent van Nederland bestaat uit bos en
daarmee is Nederland na Malta het minst beboste
land in Europa. Er ontstaat niet meer bos in Nederland
en meer oogsten lukt ook niet. Sinds een aantal

jaar hebben we juist te maken met een krimpende
houtoogst. Terwijl we al geruime tijd minder hout
oogsten dan dat er bijgroeit waardoor onze bossen
gemiddeld steeds dichter worden. Het oogstvolume
is gedurende de afgelopen vijf jaar met bijna 30
procent gedaald. De meeste Nederlandse bossen
zijn ooit juist aangelegd als productiebos, maar
inmiddels omgeturnd in natuur en recreatie. Je kunt

Interview Maarten Willemen (AVIH)

gerust stellen dat 'hoe dikker een boom, hoe minder
waarschijnlijk het is dat die in Nederland geveld gaat
worden’

Je kunt echter prima hout oogsten zonder dat je
daarbij de natuurwaarde aantast. Sterker nog: bos
wordt meer divers door het actief te beheren. De
vraag naar Nederlands hout is nog steeds stijgend.
Dat biedt kansen voor verduurzaming want hout
is mede door de vastlegging van CO2 dé biobased
grondstof voor de toekomst.

De overheidsdoelstelling van
10 procent meer bos is niet gehaald?

In 2020 stelden de Rijksoverheid en de provincies zich
in de landelijke Bossenstrategie ten doel om in het
jaar 2030 10 procent meer bos te realiseren. Ofwel
een toename van circa 37.000 hectare naar in totaal
407.000 hectare bos. Daarvan is tot dusver helaas
nog geen 1.000 hectare daadwerkelijk gerealiseerd.

Hoe verandert dat het werk van jullie
leden?

Je ziet een verschuiving van grootschaliger oogst met
grote machines zoals harvesters (oogstmachines)

en forwarders (uitrijders) naar kleinschaliger
beheersactiviteiten. In het bos zelf zien we bovendien
steeds meer soortenvariatie. Dit vraagt om andere,
veelal kleinere machines en in sommige gevallen zien
we zelfs meer handvelling met kettingzagen. Dat is
een groter veiligheidsrisico voor mensen. Een risico
dat we voorheen juist zoveel mogelijk probeerden uit
te bannen. Wat ons betreft is dit geen goede tendens
voor efficiént en duurzaam bosbeheer.

Wat is de invloed van beleid en
regelgeving?

We zijn een kleine sector die in Nederland een relatief
lage prioriteit geniet en houtoogst staat niet hoog op
de landelijke politieke agenda. Zeker niet nu steeds
meer beleid rondom bosbeheer is gedecentraliseerd.
Elke provincie heeft haar eigen regelgeving en dat
maakt de belangenbehartiging voor ons lastiger.
Onze leden hebben bovendien te maken met

steeds complexere regelgeving en toenemende
administratieve lasten.

lets vergelijkbaars zie je bij de aanpak van de
zogenoemde letterzetter. Dit is een kleine kever die
fijnsparren aantast door gangen te graven onder

de schors. In Duitsland wordt verspreiding van de
letterzetter aangepakt door aangetaste fijnsparren te
oogsten. Logisch ook, want 50 procent van Duitsland
bestaat uit bos en 50 procent daarvan betreft
fijnsparren. In Nederland bestaat slechts 5 procent
van het bos uit fijnsparren en hier beschouwen veel
bosbeheerders aantasting door de letterzetter juist
als iets positiefs voor de variatie in een bos.

Welke gevolgen heeft dit voor
opleiding, scholing en werving?

Chauffeurs en machinisten van bosbouwmachines
hadden altijd ofwel een machinistenopleiding ofwel
een achtergrond in de bosbouw. Productie draaien is
echter niet meer voldoende. Je moet als bosbouwer
nu (ook) deskundig kunnen handvellen en je moet
met omstanders kunnen communiceren over de
werkzaamheden. De aanvullende cursus zware velling
komt op omdat er meer handmatig geveld gaat
worden. En in opleidingen is meer aandacht voor het
vertellen van het verhaal over houtoogst aan mensen
die je tijdens werkzaamheden in het bos tegenkomt.

We vertellen jonge professionals middels gastlessen op
onder meer Hogeschool Van Hall Larenstein, Yuverta
en Wageningen Universiteit dat houtoogst een normaal

onderdeel is van bosbeheer. Veel van het Nederlandse
bos wordt op een of andere manier door de overheid
gesubsidieerd, vooral als er géén hout wordt geoogst.
Ook daardoor komt het accent in onze bossen eenzijdig
op natuur te liggen en vinden bosbeheerders het
oogsten van hout soms minder vanzelfsprekend.
Daarom is het van belang dat bosbeheerders en
bosondernemers dezelfde taal blijven spreken.

Wat is de tendens ten aanzien van
machines en materieel?

Ik noemde al de verschuiving van machines voor
houtoogst naar machines en materieel voor andere
vormen van bosbeheer en -onderhoud. Machines

die kleiner en beweeglijker zijn vormen echt een
groeimarkt en groot materieel dat de bossen in gaat,
moet een zo gering mogelijke bodemdruk hebben.

Al met al ontstaat meer differentiatie in materieel

en machines en het gaat richting gespecialiseerde
machines voor verschillende oogstvormen en -typen.
Denk aan de oogst van struiken met zogeheten feller
bunchers die meerdere stammen tegelijk kunnen
vellen en bundelen. En aan machines waarmee je
een boom niet eerst velt, maar op stam als het ware
uitkleedt en vervolgens de stam opzaagt.

“Het bijzondere aan de
houtmarkt is dat deze
uiteindelijk aanbod- in plaats
van vraaggestuurd is”

Daarnaast worden data- en informatiestromen
steeds belangrijker. Er zijn al allerlei systemen
operationeel waarmee een machinist gewaarschuwd
wordt zodra hij of zij bijvoorbeeld een mierenhoop
nadert. En digitale kaarten met gedeeltes in een

bos waar een machine niet of juist wel mag rijden.

Er zijn ook wel mogelijkheden om de datastroom

om te draaien en daarmee te oogsten wat er
gevraagd wordt. Het bijzondere aan de houtmarkt

is echter dat deze uiteindelijk aanbod- in plaats van
vraaggestuurd is. Het hout dat in een bos staat en dat
de bosbeheerder geoogst wil hebben, dat komt op de
markt. Het laten aansluiten van vraag en aanbod is
daardoor specialistenwerk in de houtmarkt.

Houtoogstbedrijven volgen daarentegen over

het algemeen de behoeftes en vragen van hun
opdrachtgevers. Als leverancier van machines en
materieel is het daarom zaak om over je afnemers
heen te kijken naar de actualiteit van de markt. Zeker
nu de diversiteit aan benodigd materieel toeneemt.

Interview Maarten Willemen (AVIH)
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Eigendom van bossen

De grafiek toont de verdeling van het eigendom van bossen groter dan 0,5 hectare in Nederland, uitgesplitst naar

drie perioden. De verticale as geeft het percentage van het totale bosareaal weer.
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Wat valt op?

1. Verdeling blijft stabiel.
Over de drie perioden zijn weinig grote verschuivingen
tussen publiek en privaat bezit.

2. Eigendomsaandeel is nagenoeg half publiek,
half privaat.

3. Staatsbosbeheer is de grootste individuele
eigenaar.

De organisatie heeft daarmee een centrale rol in het

bos- en natuurbeheer in Nederland.

4, Belangrijke rol voor natuurorganisaties
binnen privaat bosbezit.

Deze organisaties beheren een substantieel deel

van het Nederlandse bos, vaak met ecologische

doelstellingen en vanuit langdurige beheeropgaven.

5. Aanzienlijk particulier areaal.

Dit wijst op versnippering van eigendom, diversiteit in
beheerdoelen en een grote variatie in investerings- en
beheercapaciteit.

Eigendom van bossen

2017-2021

Onbekend
Publiekrechterlijk bosbezit
Overig publiek
Gemeenten
Bl Ander rijksbezit
Bl Staatsbosbeheer
Privaatrechterlijk bosbezit
B Organisaties voor natuurbehoud

Bl Particulieren

Bron: WERR

Interpretatie en duiding

De stabiliteit in eigendomsverhoudingen
suggereert dat het bosbeleid in Nederland
vooral om beheer en kwaliteit draait.
Veranderingen in de bosfunctie (klimaat,
biodiversiteit, recreatie) zullen dus binnen
bestaande eigendomsstructuren moeten
plaatsvinden. Dat zowel publieke als private
partijen een groot aandeel hebben, vraagt
om bosbeheerbeleid dat samenwerking,
financiéle prikkels (zoals subsidies) en
kennisdeling ondersteund.

Netto lasten natuur- en landschapsbeheer provincies

De netto lasten van provincies nemen sinds eind jaren ‘90 duidelijk toe, met name in de periode 2011-2019.
In piekjaar 2019 kwamen de kosten boven de 350 miljoen euro uit. Hoewel er daarna een terugval plaatsvond,
zijn de kosten in 2022 weer gestegen naar 250 miljoen euro. Dat is nog altijd ruim 200 miljoen meer dan in 1999.
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Bron: CBS

Deze grafiek laat zien dat natuur, landschap en groen zijn geen tijdelijke beleidsaccenten meer, maar
structurele publieke investeringsdomeinen zijn geworden. De rol van provincies hierin wordt steeds belangrijker.

Netto lasten natuurbeschermingsorganisaties

Rond de eeuwwisseling bereikten de netto lasten voor natuurbeschermingsorganisaties een piek van
boven de 70 miljoen euro. Sindsdien fluctueert deze lastenpost tussen de 20 en -10 miljoen euro.
Vanaf 2019 is er weer een duidelijke stijging te zien.
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Natuur- en landschapsbeheer lasten
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INTERVIEW

‘De golfsport
zit in de lift en
daarvoor zijn
moderne goed

onderhouden
golfbanen
essentieel’

De helft van de in totaal circa 240 volwaardige
Nederlandse golfbanen met personeel die niet
onderdeel zijn van een camping of vakantiepark, is
lid van de NVG. In twee derde van die gevallen gaat
het om een commerciéle golfbaan en het andere
deel betreft verenigingsbanen.

Wat zijn de belangrijkste
speerpunten van de NVG?

Belangenbehartiging, advisering, kennisdeling en
gedeeltelijk centraal inkopen, dat zijn in feite onze
belangrijkste aandachtsgebieden. Met daarbij
adviseren en kennis delen in de breedste zin van

het woord. Alles ten gunste van een gezonde
golfbaanexploitatie en daarnaast van het behartigen
van de belangen van de branche. Dat laatste
richting de overheid en ook richting de Nederlandse
Golf Federatie (NGF), Stichting Handicart, de
waterschappen, et cetera.

Zijn die belangen soms niet
tegenstrijdig?

Nee, net als de NGF willen ook wij graag veel golfers
die meer gaan spelen en zo bijdragen aan een
gezonde golfbranche. Golfbanen moeten financieel
sterk zijn zodat ze alle toekomstige investeringen
kunnen uitvoeren en dragen. Met name op het

Interview Paul Wesel (NVG)

gebied van duurzaam golfbaanbeheer. Maar denk
ook aan alle nieuwe digitale systemen op de driving
range. \Wat daarnaast sterk opvalt is dat een
golfbaan tegenwoordig veel meer als een compleet
ecosysteem wordt gezien. In het verleden was er
soms letterlijk een scheidslijn tussen greenkeepers,
golfbaanexploitanten en golfspelers. Je ziet nu veel
meer dat een goede exploitatie het resultaat is van
een goede synergie tussen alle betrokken mensen
en disciplines. Zo is het voor een greenkeeper heel
relevant om op de hoogte te zijn van er speelt binnen
het bedrijf. Wat is de visie van de baan, hoe gaan we
met z'n allen om met gastvrijheid? Goed onderhoud
door het gehele golfbaancomplex is essentieel voor
de aantrekkingskracht van een golfbaan en daarmee
voor de exploitatie. Op elk vlak zie je dat er golfbanen
zijn die het goed doen en golfbanen die het minder
goed doen. Dat is van alle tijden maar ik zie wel dat de
verschillen toenemen tussen degene die wel willen
en kunnen investeren, en degene die een pas op de
plaats moeten maken.

Foto: Studio®Pothoff

Paul Wesel is directeur van de Nederlandse
Vereniging van Golfaccommodaties (NVG) en
leidt daarmee dé brancheorganisatie voor
golfaccommodaties en golfbaanexploitanten.
Welke kansen en uitdagingen ziet hij en welke
rol spelen techniek en innovaties daarbij?

“We zien steeds vaker
(gazon)maairobots,
specifieke maairobots
voor golfbanen en ook
autonome ballenrapers
op de driving ranges.”

Met name de laatste 20 jaar is er erg veel aandacht
ontstaan voor goed onderhoud en dat is een goede
zaak. Het besef is er inmiddels wel dat als je het
golfbaanonderhoud een paar jaar minder goed
doet, je op achterstand komt te staan. Soms is
het achterblijven van onderhoud een gevolg van
de exploitatie en oplopende kosten. Terwijl goed
onderhoud juist kan betekenen dat je een golfbaan
jaarrond open kunt houden om voldoende capaciteit
te bieden voor het groeiende aantal golfers. Want een
ding is zeker: de golfsport zit in de lift.

Gebeurt al het onderhoud in eigen
beheer?

Ik schat in dat de helft van de golfbanen het
onderhoud zelf uitvoert en dat de andere helft
de onderhoudswerkzaamheden uitbesteedt. Die
verhouding is al een tijdje in evenwicht en dat
blijft ook wel zo. Hoewel het wat greenkeepers
betreft lastiger wordt om de bezetting rond te
krijgen. Voldoende hoofd greenkeepers houden
is daarbij de belangrijkste uitdaging. Dat kan

een reden zijn om het golfbaanonderhoud uit te
besteden. Anderzijds zien we veel zij-instromers
van 40 tot 50 jaar oud die wat anders willen en dat
vergt goede opleidingen. Ook op dit vlak kunnen
NGV en de leden van Fedecom wellicht meer
voor elkaar betekenen. Door kennisoverdracht en
-uitwisseling tijdens ons jaarlijkse golfcongres

bijvoorbeeld. Daar vind je zo'n 350 deelnemers die
op zoek zijn naar kennis en noviteiten. Vooral met
betrekking tot exploitatie en dus ook onderhoud.
Hoewel de Nederlandse Greenkeepers Associatie
(NGA) zich vanuit hun expertises ook intensief met
onderhoudsaangelegenheden bezighoudt.

Hoe passen moderne machines in dat
plaatje?

We zien bijvoorbeeld steeds vaker (gazon)
maairobots, specifieke maairobots voor golfbanen

en ook autonome ballenrapers op de driving ranges.
Onderling hebben de golfbanen contact over hun
ervaringen hiermee en soms loopt dat via ons.

Zoals in het geval van een nieuwe machine die
onkruiden detecteert en plaatselijk bestrijdt met

een gewasbeschermingsmiddel. Zo'n machine

huren golfbanen en wij delen de ervaringen ermee
met onze leden. Ook ten aanzien van de exploitatie
van machines. Zo zien we dat de aanschafkosten

van elektrische machines - vooral van elektrische
greenmaaiers - toch nog wel erg hoog zijn in
vergelijking met de aanschafkosten van machines
met verbrandingsmotoren. Belangrijk is dat golfbanen
daar een visie voor ontwikkelen. Waar willen we over
vijf en tien jaar staan en hoe kunnen we die hogere
investeringen toch verantwoorden en terugverdienen?
Een mooi voorbeeld hiervan is Golfbaan de Woeste
Kop in Axel (Zeeland).

Ook op het vlak van nieuwe machines en materieel
zouden onze leden en de leden van Fedecom

best nog meer voor elkaar kunnen betekenen
denk ik. Bijvoorbeeld met bijeenkomsten en

met demonstraties van nieuwe machines. Wij
vertegenwoordigen immers veel exploitanten van
golfbanen die in aanraking komen met voorstellen
voor nieuwe machines voor greenkeepers.

En andere innovatieve
technologieen?

Naast het feit dat goed onderhoud een rol kan spelen
in de groeiende behoefte aan capaciteit voor golfers,
zien we ook dat er nieuwe (jonge) golfers bijkomen die
behoefte hebben aan andere abonnementsvormen
en bijhorende (technische) faciliteiten. Denk aan
meer driving ranges met nieuwe apparatuur en veel
automatisering. Dat brengt weliswaar investeringen
met zich mee, maar het levert ook weer nieuwe en
additionele middelen op die je weer aan kunt wenden
voor onderhoud en uitbreidingen. Om bij te blijven als
golfbaan, moet je immers blijven investeren.

Interview Paul Wesel (NVG)
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G o I fb a n e n In Nederland zijn er circa 279 golfbanen, variérend van kleine 9-holes

par-3 banen tot grotere golfbanen met twee 18-holes banen. Het exacte
aantal verschilt per bron en definitie van wat als officiéle golfbaan wordt

®
I n N ed e r I a n d beschouwd. Waar sommige bronnen 215 officiéle banen melden, zijn er

volgens andere meer dan 300. Daarbij zijn ook kleinere en onofficiéle banen
inbegrepen.

Noord-Brabant heeft de meeste golfbanen, gevolgd door Zuid-Holland en

“‘Goed onderhoud door het Bt - =\ Gelderland. Kijk voor een gedetailleerd overzicht van golfbanen per provincie
' op BogeyGolf.nl. Hier vind je kaarten en lijsten per regio.

gehele golfbaancomplex
IS essentieel voor de
aantrekkingskracht van N
een gBifbaan en daarmee Natuur- en landschapskosten van het Rijk

voor de GX,O/O/'Ta fie” De grafiek toont de ontwikkeling van de overheidsuitgaven (in miljoenen euro’s) aan natuur en landschap
over de periode 1999-2022.

Golfbanen per provincie e

B Apparaatskosten

Deze grafiek laat het aantal golfbanen per provincie zien in 2024. Hierin is te zien dat de drie provincies met de 300
grootste bevolkingsomvang — Zuid-Holland, Noord-Holland en Noord-Brabant — ook de meeste banen hebben.
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Sinds 1999 zijn de rijksuitgaven aan natuur en inrichting en beheer al jaren op gepaste afstand. Wel
landschap duidelijk gegroeid, met vanaf 2015 een lijken ze dezelfde trend te volgen; stijgt de een, dan
10 blijvend hoger uitgavenniveau. De belangrijkste stijgt de ander ook. Hetzelfde geldt voor de kleinste
oorzaken hiervan zijn de uitgaven aan inrichting kostenpost, het verwerven van natuurterreinen.
I I en beheer, sinds 2007 met afstand de grootste
0 kostenpost. Alles bij elkaar laat de grafiek zien dat de groei
o\\é\b 0\\%& e@& »p?’é &@&“ &Q& é@ob _\&;é\ ®§® {_\\c;)@\ é\@ob <§0«°<> vooral zit in doorlopende kosten voor het beheren
L X LT N A & & & & §° > Waar apparaatskosten voor 2007 de grootste en inrichten van natuur en landschap, en minder in
S " o .
& v & kostenpost waren, volgt deze pijler de kosten voor incidentele aankopen of ondersteunende uitgaven.

Bron: CBS
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INTERVIEW

Holland bedient

een steeds breder

‘\Vakbeurs GrogT ech

kwaliteitspubliek’

Van 16 t/m 19 september 2026
vindt vakbeurs GroenTechniek
Holland plaats in Biddinghuizen.
Beursmanager Willem Bierema en
zijn team komen met een vernieuwd
beursconcept dat recht doet aan de
ontwikkelingen in de sector.

Het zijn allereerst de Fedecom leden die de koers
van de vakbeurs bepalen. Naast hen zijn ook

andere exposanten mede richtinggevend voor het
beursconcept. Zij zijn het die ons als Fedecom Fairs
voor de editie van 2022 hebben doen besluiten om
GroenTechniek Holland (GTH) en AgroTechniek Holland
(ATH) gelijktijdig te organiseren. VVan het totaal aantal
exposanten nam 30 procent namelijk deel aan beide
vakbeurzen. Als je daarnaast ziet dat de doelgroepen
van beide beurzen steeds meer raakvlakken krijgen,
dan is samenvoeging van beide evenementen een
serieuze optie. En wat blijkt na twee gezamenlijke
edities uit de bezoekersenquétes? 43 procent van de
bezoekers bezocht de vakbeurs in 2024 vanwege de
combinatie van GTH en ATH.

Licht dat eens verder toe

We zien dat er horizontale (sector overschrijdende)
integratie optreedt. Voorbeelden hiervan zijn
loonwerkers die actief zijn agro, groen en grond-,
weg- en waterbouw en hoveniers die activiteiten

in de agrarische sector uitvoeren. We merken dat
bezoekersgroepen ook steeds homogener worden.
Dat geldt voor deelnemende en bezoekende
fabrikanten, importeurs en dealerbedrijven evenzo. Dit
biedt nieuwe kansen voor zowel agro als groen want
met onder meer maairobots, minishovels, elektrische
heftrucks en elektrische (transport) voertuigen en
bijbehorende laadvoorzieningen, spreek je meerdere
doelgroepen aan. Dit biedt tegelijkertijd ook nieuwe

“Het nieuwe Power Grid paviljoen biedt exposanten en bezoekers

alles op het gebied van duurzaam en elektrisch werken en dan

vooral gericht op de laadinfrastructuur en de logistiek daaromheen.”

Interview Willem Bierema (beursmanager GTH)

mogelijkheden voor aanbieders van machines en
materieel voor intern transport, industrie en grond-,
weg- en waterbouw en dat willen we eveneens verder
doorontwikkelen. Het valt bij de vooraanmeldingen
echt op hoeveel (nieuwe) exposanten zich richten op
nieuwe (digitale) technologieén en de kruisbestuiving
die gaande is tussen de verschillende (deel) sectoren
wat betreft apparatuur en materieel.

Zie je bezoekersprofielen ook
evolueren?

Absoluut. Daar waar de eerste edities van GTH steevast
werden bezocht door grote groepen medewerkers

van overheidsinstanties en bijvoorbeeld sociale
werkplaatsen, zie we nu in toenemende mate
beleidsmakers, leidinggevenden en beslissers en ook
inkopers van onder meer waterschappen. Het absolute
bezoekersaantal neemt daardoor wellicht af, de kwaliteit
en het niveau van het publiek neemt substantieel toe.
Dat zien we heel duidelijk in de statistieken en enquétes
en we horen dit ook van exposanten.

Wat je ook ziet is dat kleine bedrijven en zelfstandigen
gebruikmaken van de nieuwe mogelijkheden in de

markt en daarvoor op zoek zijn naar kennis, machines
en een netwerk. Dit is een categorie bezoekers die we
voorheen minder zagen op GTH. Zij kunnen naast een

potentiéle nieuwe klant overigens ook een nieuwe
partner of zelfs medewerker zijn van een exposant.

Wat zijn wat jou betreft enkele
highlights van GTH 2026?

Wat dat betreft wil ik vooral het nieuwe ‘Power Grid’
paviljoen benoemen. Dit paviljoen biedt exposanten
en bezoekers alles op het gebied van duurzaam

en elektrisch werken en dan vooral gericht op de
laadinfrastructuur en de logistiek daaromheen. Of het
nu gaat om accu’s van handgereedschap, elektrische
heftrucks en graafmachines of elektrische (compact)
tractoren, hier vind je écht alles op dat gebied. Dit
vloeit mede voort uit de vergroeningswensen van de
overheid die met dit paviljoen te zien krijgt wat er al
kan, maar ook welke implicaties dergelijke ambities
hebben voor de groentechniek sector.

Daarnaast ben ik heel blij met de nieuwe zogenoemde
‘mixed zone' waarin de verweving van GTH en ATH
tot uiting komt. In deze centrale zone is ruimte

voor exposanten die van beide markten thuis zijn.
Exposanten elders op het beursterrein profiteren
overigens net zo goed van de nieuwe beursopzet,
want dankzij slim gekozen toegangspoorten

zijn er geen stands meer met minder goede
bezoekersstromen.

iy ﬂ“lﬂﬁnm

Interview Willem Bierema (beursmanager GTH) 27




f
f Fedecom

www.fedecom.nl



